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BERUFSERFAHRUNG 

August 2019 - heute Geschäftsführender Gesellschafter bei Mission Sales GmbH, 
Seligenstadt   

• Interim Manager für Einkaufs- und Vertriebsmanagement 

• 30 Jahre Erfahrung in der Leitung internationaler Vertriebsteams

• Spezialist in den Branchen Software, High-Tech und IT-

Komponenten 

• Betreuung des gesamten Vertriebszyklus von der Akquise bis 

zum Abschluss 

• Auf- und Ausbau von Vertriebsteams mit Recruiting, Onboarding 

und Talent-Management 

• Systematisierung der Vertriebsprozesse und Einführung einer 

Vertriebsmethodik 

• Aufbau von Reporting-Prozessen 

• Change-Management 

Oktober 2018 – Juli 2019 Berufliche Neuorientierung und Vorbereitung zur Selbstständigkeit 

Juli 2008 - September 2018 Director of Sales Enterprise Solutions bei Monotype GmbH, Bad 
Homburg  

• Vertrieb von kundenspezifischen Softwarelösungen 

• Ausbau auf 20 Mitarbeiter im Vertrieb und Support 

• Einführung einer SaaS Lösung und Erreichung von 75% ARR 

• Verantwortlich für den direkten und indirekten Vertrieb in den 

Gebieten DACH, Benelux, Afrika, Middle- und Far-East 

• Projektierung abteilungsübergreifender Maßnahmen zur 

Neukundengewinnung 

• Strategische Planung, Entwicklung und Koordination der 

Vertriebsaktivitäten 

• Einführung einer neuen Vertriebsmethodik 

• Projektierung und Einführung von Salesforce 



Februar 2006 - Juni 2008 Managing Officer bei AVerMedia GmbH, Dietzenbach 

• Leitung der zentraleuropäischen Niederlassung mit 

Verantwortung für DACH, Benelux und Osteuropa 

• Auf- und Ausbau des direkten und indirekten Vertriebs für B2B 

und B2C Produkte 

• P&L Verantwortung 

• Aufbau einer Zentrallogistik für den europäischen Markt 

Dezember 2001 - Januar 
2006 

Geschäftsführender Gesellschafter bei Sol2B New Technologies 
GmbH, Esslingen 

• Aufbau einer Start-up Handelsgesellschaft für 

Computerkomponenten mit Fokus auf Netzwerktechnologie 

September 2000 - 
November 2001 

Leiter Marketing und Vertrieb bei SinoPlaSan AG, Stuttgart 

• Aufbau eines Start-ups für Traditionelle Chinesische Medizin 

November 1997 - August 
2000 

OEM Sales Manager Central Europe bei 3Com Ltd., Stuttgart 

• Auf- und Ausbau des direkten und indirekten OEM-Vertriebs für 

Netzwerkkomponenten 

August 1996 - Oktober 
1997 

Area Manager Central Europe bei CYRIX International Ltd., 
Stuttgart 

• Aufbau des direkten und indirekten Vertriebs für 

Microprozessoren 

August 1992 - Juli 1996 Einkaufsleiter bei Pacomp EDV Produkte GmbH (Comtech), 
Waiblingen 

• Leitung des Zentraleinkaufs 

• Auswahl und Aufbau von Lieferantenbeziehungen in Fernost 

• Strategische Steuerung des Einkaufs 

• Einführung von SAP für die gesamte Warenwirtschaft 

• Einführung eines Lieferanten-Bewertungssystems 

  



FORT- & WEITERBILDUNG 

2015 - 2018 ForceManagement, Boston: Zertifizierung für Command of the 
Message, Sale and Plan nach der MEDDPICC Methode 

2016 - 2017 The Boda Group, Boston: Leading Strategically, Conflict 
Management 

2014 DVMA: Talent Management 

AUSBILDUNG 

Februar 1991 - Juli 1992 MBA an der Exportakademie Baden-Württemberg, Reutlingen  

• Internationales Marketing 

• Abschluss: Diplom Exportwirt 

März 1987 - Februar 1991 Masterstudium an der FH Reutlingen 

• Maschinenbau, Fachrichtung Automatisierungstechnik 

• Abschluss: Diplom Ingenieur 

KENNTNISSE 

Sprachen    IT-Kenntnisse    
Sonstiges 

Deutsch (Muttersprache) 
Englisch (fließend) 
Französisch (Grundkenntnisse) 
 
Microsoft Office 
Salesforce CRM 
SAP-R3 
Power-BI 
 
PKW-Führerschein 

  
 
 
 

Seligenstadt, den 12. Juli 2022  

 


